
BUSINESS OPPORTUNITY REVIEW  

RECOMMENDATIONS (RECOMENDACIONES)  

I. Business Profitability  

We reviewed if your business is profitable during the last  (3 / 6) ____ months.  Your closing balance on your business bank statement 

is different than net profits or net loss. Net profits or net loss is calculated by taking the deposits (income) on your bank statements 

and subtracting all withdrawals, checks, ATM, and fees (expenses).  We calculate this month to month. We sum the total amount for 

the months we analyze and divided by 3 or 6 months we analyze to determine the monthly average of net profits or net loss.   

 

Hemos revisado la rentabilidad de su negocio durante los últimos (3 / 6) ____ meses. El saldo de cierre de su estado de cuenta 

bancario empresarial difiere de las ganancias o pérdidas netas. Estas se calculan tomando los depósitos (ingresos) que figuran en sus 

estados de cuenta y restando todos los retiros, cheques, transacciones en cajeros automáticos y comisiones (gastos). Realizamos este 

cálculo mes a mes: sumamos el importe total de los meses analizados y lo dividimos entre 3 o 6 para determinar el promedio mensual 

de ganancias o pérdidas netas. 

 

For the last _____ (3/6 months) your total earnings are:       $________________________ 

Durante los últimos _____ (3/6 meses), sus ingresos totales son: 

For the last _____ (3/6 months) total expenses are:    $________________________ 

Para los últimos _____ (3/6 meses), los gastos totales son:     

Your business total net profits or loss for the last ____ 3/6 months is:   $________________________ 

Los ganancias netos o pérdidas de su negocio durante los últimos  

____ (3 o 6) meses son, el total: 

 

Your monthly average (net profit or loss) ____________  is:   $________________________ 

Su promedio mensual (beneficio o pérdida neta) ____________ es: 

 

If your business has a net profit, we need to make sure its greater than 15% per month. If its greater than 15%, you can 

diversify company income.  If your business has a net loss, you need to make some changes to reduce expenses. You may need 

to refinance debt, eliminate or reduce business expenses or find a way to increase income. Or do both.  

Si su negocio genera un beneficio neto, debemos asegurarnos de que este supere el 15 % mensual. Si es superior al 15 %, podrá 

diversificar los ingresos de la empresa. Si su negocio registra una pérdida neta, deberá realizar cambios para reducir los gastos; 

es posible que necesite refinanciar la deuda, eliminar o recortar gastos operativos o encontrar la manera de aumentar los 

ingresos, o bien hacer ambas cosas. 

II. Business Reserves 

Your business during the last (3/6) ______ months, has an average monthly expenses of $______________ per month.  

A healthy reserve is minimum 3 months of expenses  $______________ monthly average expense x 3 = $______________________ 

This is what you should have in a business savings or separate account for emergencies or opportunities. If you don’t have this saved 

up there are two strategies: 1) Open a business savings account and each month start depositing 2% to 10% of gross earnings. Pay the 

business first.  2) Obtain a business line of credit or access to credit.  If there is an emergency or opportunity you don’t wait for the 

last minute to obtain a business loan or credit. When a business is doing bad, most businesses will not qualify for a loan. But if you 

have a business line of credit you don’t need to qualify for it in the future. If you cannot obtain a business line of credit you can obtain 

a large credit approval and take the minimum. Example: Approved for $100,000 you take $20,000, and you may be able to obtain 

$80,000 in the future if revenues are steady.  

Su negocio ha tenido unos gastos mensuales promedio de $______________ durante los últimos (3/6) ______ meses. Una 

reserva saludable equivale a un mínimo de 3 meses de gastos: $______________ (gasto mensual promedio) x 3 = 

$______________________. 

Business Advisors 



Esta es la cantidad que debería tener en una cuenta de ahorros empresarial o en una cuenta separada para emergencias u 

oportunidades. Si aún no cuenta con este ahorro, existen dos estrategias: 1) Abrir una cuenta de ahorros empresarial y 

comenzar a depositar mensualmente entre el 2 % y el 10 % de los ingresos brutos; páguese a sí mismo (al negocio) primero. 2) 

Obtener una línea de crédito empresarial o acceso a crédito. De este modo, si surge una emergencia o una oportunidad, no 

tendrá que esperar hasta el último momento para tramitar un préstamo o crédito comercial. Cuando un negocio atraviesa 

dificultades, la mayoría no califica para obtener un préstamo; sin embargo, si ya dispone de una línea de crédito empresarial, 

no necesitará volver a pasar por el proceso de aprobación en el futuro. Si no logra obtener una línea de crédito empresarial, 

puede gestionar la aprobación de un crédito de mayor cuantía y utilizar solo la cantidad mínima necesaria. Ejemplo: si le 

aprueban $100,000 y utiliza $20,000, es posible que pueda acceder a los $80,000 restantes en el futuro si sus ingresos se 

mantienen estables. 

III. Access to Capital  

Based on your business information and the financial information you provided these are the credit options your business has: 

Basándose en la información de su empresa y en la información financiera que proporcionó, estas son las opciones de crédito de 

las que dispone su negocio: 

  

Yes or No  

_____  SBA  ____ Business Line of Credit  _____ Revenue Based Finance/MCA   ____ Other  

 

This is what you can obtain right now: esto es lo que tiene aceso a o sus opciones:  

Option 1:  

Amount (cantidad)  $_____________________ 

Payment/Pago   $_____________________       ________ daily, weekly, monthly  

Term /Plazo   ______________________ 

 

Option 2:  

Amount (cantidad)  $_____________________ 

Payment/Pago   $_____________________       ________ daily, weekly, monthly  

Term /Plazo   ______________________ 

 

We can start a short-term financing strategy and help you improve your options with your cooperation and action steps you 

need to take. Podemos iniciar una estrategia de financiación a corto plazo y ayudarle a mejorar sus opciones, contando con su 

colaboración y las medidas que usted deba adoptar. 

 

IV. Other Observations  

Our business advisors could provide you with more detailed information. There are other observations based on the 

information you provided. This is a limited recommendation report. We can provide a more detailed report on how to increase 

sales, reduce expenses and other recommendations to improve your business.  

Nuestros asesores empresariales podrían facilitarle información más detallada. Existen otras observaciones basadas en la 

información que usted proporcionó. Este es un informe de recomendaciones limitado. Podemos ofrecerle un informe más 

detallado sobre cómo aumentar las ventas, reducir gastos y otras recomendaciones para mejorar su negocio. 

Schedule your appointment for advance recommendations. Coordinar su cita.  
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